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[.a rinascita di Tecnobus: ricavi
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oltre 1 100 milioni peril 2026

Bus elettrici
Lazienda di Frosinone

Andrea Marini

n piano di investimenti che
U parteda 4o milioni, pergaran-
tire la rinascita di Tecnobus,
azienda diFrosinone gialeader euro-
peoepioniere della mobilita sosteni-
bile grazieai suoi piccoli bus elettrici.
Dopo le difficolta dell'azienda degli
ultimi anni,la nuova proprieta, salita
in sella dieci mesi fa, punta oraconil
nuovo pianodiinvestimentiad arri-
vare ad un fatturato medio di 60 mi-
lioni entroiprossimis anni. Conuna
punta che potrebbe superare i 100 mi-
lioni nel 2026, grazie alla rinascita
della mobilita sostenibile sulla scia
del Pnrr. Poi, ovviamente, i ricavi do-
vrebbero assestarsi verso un livello
pitibasso. Attualmentel'aziendahai2
dipendenti, mail programmaédisa-
lirea7ounitaentrolafinedel 2022e
raggiungere le 150 unita aregime.
Tecnobus & nata oltre 30 anni fa,
quando i fondatori hanno pensato
che fosse possibile utilizzare 1'ali-
mentazione elettrica nel trasporto

Minibus green.

pubblico, «inuntempo incui nessuno
si era nemmeno fatto la domanda»,
specifica Paolo Marini, neo ammini-
stratore unico di Tecnobus, nonché
presidente dellasezione Meccatroni-
cadiUnindustriaLazioe general ma-
nager di Icapgroup. Proprio Icap-
group haavutoun ruolo fondamen-
tale nel rilancio di Tecnobus (attual -
mente 6 suoi dipendenti sono in
supportoaTecnobus). Icapgroupha
ilquartier generaleaLatina. Natanel
1983 come piccola officina meccanica,
adessoéarrivataa fatturare 20 milio-
ni di euro I'anno, diventando una
multinazionale attiva in 27 Paesi, in
gradodicostruire impianti e macchi-
ne per clienti neisettori pi disparati,
dall’automotive alla farmaceutica.
«Gia datempo - spiega Marini - come
Icapgroup volevamo affiancare alla
nostracapacitatecnologicaun nostro
prodotto, Durante una riunione della
sezione di Unindustria era venuto
fuori il nome della Tecnobus. Siamo
andati a fare il negoziato con i pro-
prietari. Sonorimastofolgoratodalla

Paolo Marini, nec amministratore unico

di Tecnobus, nonché presidente della
sezione Meccatronica di Unindustria
Lazio e general manager di lcapgroup
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bellezza del prodotto». Il guel mo-
mento Tecnobus, nonostante gli otti-
mi risultati - oltre soo mezzi venduti
epiu di 200 milionidichilometri per-
corsi tra Italia, Norvegia, Germania,
Belgio, Inghilterra, Francia, Portogal-
lo, Spagna, Grecia, Canada, Taiwane
Sudafrica - sitrovava inunasituazio-
nedistallo, nonriuscendoasfruttare
apienolesue capacita produttive «a
causa di problemi di governance»,
spiega Marini. Cosicircadiecimesifa
c'estatal’aquisizione di Tecnobuseil
passaggio al nuovo proprietario.
«Grazieancheal Pnrr ealla transizio-
ne ecologica, il tema della mobilita
sostenibile sista affermando in ma-
nieraimportante: senza farenessuna
attivita commerciale gia abbiamori-
chieste per 200mezzi, coninterlocu-
zioni anche con Paesi del Medio
Oriente», spiega 'amministratore
unico di Tecnobus.
Oltreallaalimentazione elettrica,
la particolarita dei veicoli Tecnobus
stanelledimensioni: sonolunghi po-
co pitdi 5 metri, perfetti per spostarsi
neicentri storici. Inoltre sono gliunici

conbatteriaintercambiabile. «La for-
zadel prodotto stanel fattocheé nato
ed éstato progettato come un mezzo
elettrico. Nonéunaderivazione, & na-
tivo elettrico», aggiunge

Almomento'aziendaéin gradodi
far fronte al caro materie prime: «For-
tunatamente nonsiamounaazienda
energivora, abbiamo pezzi sufficienti
inmagazzinoeaccordiconifornitori
per un medio-lungo periodo. Certo,
se entro il 2023 la situazione non si
stabilizzera - conclude Marini - an-
che noi avremo problemis».

ERPRODUZICNE RISERVATA

Pes0:20%

. Te|p—|;e55 Servizi di Media Monitoring

Il presente documento e' ad uso esclusivo del committente.



